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Sales Management

Account Management

Profil

Finans ve ticari bankacilik alaninda baslayan kariyerimi, Kurumsal Satis ve is Gelistirme
alanlarinda uzmanlasarak surdirmekteyim. Bankacilik dénemimde edindigim finansal
analiz tecrlibesini bugtine kadarki B2B satis operasyonlarinda ve dijital kanallarda basariyla
kullandim; bu glgclu altyapiyl bugin de goérev aldigim kurumlarda stratejik bir avantaja
donustlrerek kullanmaya devam ediyorum. B2B biiyime hedefleri dogrultusunda ve
finansal analiz yoluyla stratejik satis felsefesini benimseyerek, veriye dayali stratejiler
gelistiriyorum. Analitik yetkinliklerimle "dogru musteri, dogru fiyat" sentezini olusturuyor;
pazar dinamiklerini dogru okuyarak surdurilebilir blyime, rekabet avantaji ve glglu is
ortakliklari yaratiyorum.

Experienced Corporate Sales & Business Development professional with a strong
background in commercial banking. | continuously leverage my financial analysis expertise
across past and current roles to drive sustainable B2B Growth. By prioritizing strategic
sales via financial analysis, | utilize data to synthesize the "right customer, right price"
approach, optimizing sales processes and fostering strong corporate partnerships.

Egitimler
Oca 2014 - Oca 2017

3,40 Yiiksek Lisans (Master), Stratejik
Pazarlama ve Marka Yonetimi

Bahgesehir Universitesi

2,92 Erasmus , Econometrics Oca 2012 - Oca 2013

Wyzsza Szkota FinansOw i Zarzgdzania w Biatymstoku

2,57 Lisans, Ekonometri Oca 2006 - Oca 2013

Uludag Universitesi

4,20, Esit Agirhk Oca 1994 - Oca 2005

Ozel Bilgi Cagi Kolgji
Is deneyimi

Fleet Sales Specialist / Filo Satis Yetkilisi Oca 2021 - Mar 2025
Dogus Otomotiv, istanbul, Tirkiye

Dod Marka Yénetimi altinda Filo Satis Yetkilisi olarak goérevime devam
etmekteydim.

Filo satis stratejilerinin gelistiriimesi ve uygulanmasi.

Filo yonetimi sureclerini optimize etmek igin veri analitigi kullanmak.

Pazar trendlerini takip ederek rekabet avantaji saglamak.

Satis hedeflerini gergeklestirmek igin ekip igi isbirligi saglamak.

Online Auctions Executive / Online ihale Yoneticisi Oca 2019 - Oca 2021
Celik Motor, Istanbul, Turkey

e Cevrimici mizayede sureclerinin ydnetimi ve optimizasyonu.
Satig performansini artirmak i¢in dijital pazarlama stratejileri gelistirmek.
Muzayede verilerini analiz ederek fiyatlandirma stratejileri olusturmak.
Rekabet analizi yaparak piyasa konumlandirmasini guglendirmek.

Musteri iligkilerini gelistirmek igin geri bildirim toplama ve uygulama yapma.
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Economics
Marketing

Finance

Satis Yonetimi
Business Strategy
Financial Analysis
Marketing Strategy
Financial Reporting
Financial Risk

Operations Research

Diller

Turkge

ingilizce

Lehge

E-Commerce Corporate Sales Executive / E-Ticaret Satis
Celik Motor, istanbul
Bulur, ikinciyeni ve Praticar markalarina ait tiim satis ve miisteri iligkilerinin
yonetimi ve bdlge ziyaretleri.
e E-ticaret alaninda kurumsal satis hedeflerini gerceklestirmek icin stratejik
yonetim suregleri olusturma ve uygulama.
e E-ticaret platformlari igin musteri portfoyini genigleterek hedef satis
rakamlarina ulagma.

Sub 2018 - Oca 2019

Account Manager / Portfoy Yoneticisi
Hedef Filo, Istanbul, Turkey

e Musteri portfoéylnu ydneterek satis hedeflerine ulasma.
Mdsteri ihtiyaglarini analiz ederek 6zellestiriimis ¢dzUmler sunma.
Musteri iligkileri yonetim sistemlerini etkin bir sekilde kullanma ve glncelleme.
Filo ydnetiminde veri analitigi kullanarak stratejik kararlar alma.
Rekabet analizleri yaparak pazar konumunu gelistirme.

Kas 2016 - Sub 2018

Commercial Sales Assistant Associate / Ticari Mar 2014 - Haz 2015
Bankacilik Satis Uzman Yardimcisi
Kuveyt Turk, istanbul, Tirkiye
Ticari Bankacilik Satis Uzman Yardimcisi
e Musteri iliskilerini gliclendirerek satis streclerini iyilestirmek.
e Pazar trendlerine iligkin analizler yaparak Grin tekliflerini revize etmek.
e Ekip igindeki igbirligi ve iletisimi artirarak satis hedeflerine ulasmayi

saglamak.

Miisteri Temsilcisi / Customer Representative
Finansbank Enpara.com, istanbul, Tirkiye

Eki 2013 - Sub 2014

Stajyer / Intern Oca 2012 - Oca 2013

BURSAGAZ, Bursa, Turkiye
Kurslar

Erasmus Dil Kursu

Sertifikalar

Yabanci Diller - ingilizce Kursu Bitirme Nis 2012

Sertifikasi - ingilizce Kursu Bitirme Sertifikasi

Referanslar

Engin TOKGOZ
Dogus Otomotiv, Filo Satis Yoneticisi / Fleet Sales Manager
0507 259 39 39

Mehmet ALPAR
Anadolu Etap sirketinde Head of HR, istanbul
0532 713 94 94

Altug YILDIRIM
Celik Motor (Dealer Development Manager), istanbul
0533 599 34 97
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